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Account Executive

Forma wspotpracy B2B

Lokalizacja Praca zdalna (Polska) | ~1x/mies. Krakow

Poziom Mid-level (2-4 lata doswiadczenia w sprzedazy B2B)
Wynagrodzenie 8000 PLN netto/mies. + atrakcyjna prowizja

Produkt whiblo SaaS, SGSync (Red II/11l), software na zamdwienie

Chcesz sprzedawac rozwigzania, za ktorymi stoi jedna z najgtebszych polskich ekspertyz
w obszarze NIS2, DORA i ochrony sygnalistow? Masz w sobie to cos, co sprawia, ze klienci chcq sie z

Tobq spotkac — i wracajg? Czytaj dalej.

O nas - braf.tech

braf.tech to polska firma technologiczno-doradcza z Krakowa skupiajgca ekspertéw z ponad 20-letnim
doswiadczeniem w budowaniu systeméw klasy enterprise dla globalnych organizacji. Nasz zespét
projektowat i wdrazat krytyczne systemy bezpieczeristwa dla takich firm jak Citi, AB czy Ericsson —i te

samg gtebie wiedzy przektadamy dzi$ na produkty i ustugi dostepne dla catego rynku.

Dziatamy na przecieciu technologii i prawa — obszarze, ktéry wymaga rzadkiej kombinacji kompetenc;ji.
Nasi eksperci sg praktykami, rozpoznawani przez rynek jako autorytety w dziedzinie NIS2, DORA i
whistleblowingu. Kiedy klient rozmawia z braf.tech, rozmawia z ludZzmi, ktérzy naprawde wiedzg, o

czym mowia.

Nasz flagowy produkt —whiblo — to zaawansowana platforma SaaS do obstugi zgtoszen sygnalistow, w
petni zgodna z unijng dyrektywg o ochronie sygnalistdw. Rozwijamy réwniez SGSync — narzedzie do
raportowania zgodnego z dyrektywg Red Il/lll — oraz realizujemy zaawansowane projekty

software'owe.

Nie dostarczamy kolejnych narzedzi IT, ale rozwigzania dostosowane do przepisow UE, za ktérymi stoi

autorytet merytoryczny najwyzszej klasy.
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Twoja rola

Jako Account Executive przejmujesz odpowiedzialnos¢ za caty cykl sprzedazy — od pierwszego kontaktu
do podpisanej umowy. Masz petng samodzielno$¢ w prowadzeniu rozmow i negocjacji. Kiedy temat
wchodzi w zaawansowane zagadnienia regulacyjne lub techniczne, do procesu dotgcza Rafat Baranski

— ekspert, ktéry swojg merytoryczng obecnoscig zamienia rozmowe w decyzje klienta.
Co bedziesz robi¢ na co dzien:

» Aktywnie pozyskiwaé nowych klientéw — cold outreach, LinkedIn, eventy branzowe, polecenia,

dziatania z Al
» Dociera¢ do wtasciwych decydentow: dziaty HR, Legal, Compliance, IT/Security, Zarzad
» Prowadzi¢ rozmowy handlowe od pierwszego kontaktu do podpisanej umowy
» Badac potrzeby klientéw i dobieraé odpowiednie rozwigzanie z portfolio braf.tech
» Umawiac i prowadzié spotkania, prezentowad firme i produkty
» Sporzadzad precyzyjne notatki, definiowac next steps i konsekwentnie pilnowacé follow-updéw
» Budowac dtugofalowe relacje oparte na zaufaniu
» Realizowac cele sprzedazowe i aktywnie uczestniczy¢ w tworzeniu procesu sprzedazy

» Korzystac z narzedzi Al w codziennej pracy sprzedazowej

Kogo szukamy

Idealny kandydat/ka to osoba, ktéra:

» Ma 2-5 lat doswiadczenia w sprzedazy B2B — najlepiej w sprzedazy rozwigzan IT, Saa$ lub ustug
doradczych. Znasz cykl sprzedazy, wiesz, jak wyglada dtugi proces decyzyjny i nie zniechecajg Cie
ztozone tematy.

» Dziata samodzielnie i z inicjatywa — planujesz wtasng prace, nie czekasz na gotowe instrukcje.
Aktywnie komunikujesz, czego potrzebujesz — materiatéw, wiedzy, narzedzi — zeby realizowac

cele i dziata¢ skutecznie.

» Swobodnie rozmawia z decydentami — spotkanie z Dyrektorem HR, Radcg Prawnym czy CISO
nie jest dla Ciebie wyzwaniem. Dostosowujesz jezyk i argumentacje do rozméwcy.

» Potrafi dotrze¢ do wtasciwej osoby — cold outreach nie jest Ci obcy. Masz swdj sposéb na

budowanie kontaktu.
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» Stucha wiecej niz méwi — zadajesz pytania, ktére odkrywajg realne problemy klienta, zanim

zaczniesz mowic¢ o produkcie.

» Jest rzetelna i dowozi — klienci nie czekajg na odpowiedz, terminy sg dotrzymywane, tematy sg

domykane. Konsekwencja to Twdj standard, nie wyjatek.

» Pracuje w CRM $wiadomie — rozumiesz, ze zadbana baza danych i systematyczne notatki to

fundament skutecznej sprzedazy, nie formalnos¢.

Mile widziane:

» Znajomos¢ narzedzi Al wspierajgcych prace handlowca (research i pozyskiwanie leadéw, analiza

klientow, generowanie tresci i budowanie ofert, automatyzacja follow-upow)

» Komunikowanie sie po angielsku na poziomie minimum B2 — czes¢ klientow i dokumentacji

pochodzi z rynkdw zagranicznych
» Doswiadczenie w sprzedazy produktéw RegTech, Legal Tech lub cybersecurity
» Kontakty w dziatach HR, Legal, Compliance lub IT/Security

» Znajomos¢ zagadnien NIS2, DORA lub dyrektywy o sygnalistach

Ekspertyza merytoryczna nie jest warunkiem wejscia — jest warunkiem sukcesu, a my jg zapewniamy.
Rafat Baranski, ekspert w obszarze compliance i bezpieczeristwa informacji, osobiscie przeprowadszi
onboarding. Szukamy kogos, kto potrafi budowacé relacje i sprzedawa¢ — wiedze produktowg

dostarczymy na najwyzszym poziomie.

Co oferujemy

» Wynagrodzenie: 8 000 PLN netto/mies. (B2B) + atrakcyjna prowizja (jesteSmy otwarci na
rozmowe nt wynagrodzenia)

» Elastycznos$é: 100% praca zdalna z dowolnego miejsca w Polsce + spotkanie w biurze ok. raz w
miesigcu

> Narzedzia pracy: laptop, telefon stuzbowy, dostep do CRM i narzedzi sprzedazowych
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» Wsparcie eksperckie na kazdym etapie: masz za sobg jeden z najlepiej przygotowanych
merytorycznie teaméw w Polsce w obszarze NIS2, DORA i compliance — Twdj argument w
rozmowie z najtrudniejszymi klientami

> Gotowe materialy sprzedazowe: case studies, referencje od znanych klientéw, lista firm
zobligowanych do wdrozen regulacyjnych — wchodzisz z gotowym pipeline'em

» Merytoryczny onboarding: Rafat Baranski — uznany ekspert cyberbezpieczenstwa, NIS2/DORA,
JAVA, wyktadowca akademicki i certyfikowany trener IBM — osobiscie przeprowadzi Cie przez
Swiat compliance. To wiedza, ktérej nie da zaden kurs online.

> Projekty z realnym znaczeniem: kazde wdrozenie, ktére domkniesz, pomaga firmie dziata¢
bezpieczniej, etyczniej i zgodnie z przepisami — sprzedajesz cos, za czym mozesz stac

» Kultura pracy: bezposrednia komunikacja, decyzje podejmowane szybko, zero polityki

korporacyjnej — liczy sie wiedza, zaangazowanie i wyniki

Jak aplikowaé

Wyslij CV oraz krotka notke (kilka zdan) na adres:
hr@braf.tech
Temat wiadomosci:

" Account Executive — Twoje imie i nazwisko"

W notce napisz: dlaczego chcesz sprzedawac wtasnie nasze produkty i co w Twoim podejsciu sprawia,

ze klienci chcg sie z Tobg spotykac — i wracajq.

n |
[ ] L
'l Passion -
o foriT JC
] .
| ]
[ ]

Strona 4\4



